VWL Aufgabe 4

Kapitel 5

1. Welches Gut der folgenden Güterpaare besitzt eine höhere Nachfrageelastizität und warum?

a. benötigte Textbücher und Mystery Romane

Die Mystery Romane besitzen eine höhere Elastizität da diese nicht weniger benötigt werden als die Textbücher. Daher sind die Romane in diesem Beispiel das Luxusgut.

b. Beethoven Aufnahmen oder Klassische Musik allgemein

Die Beethoven Aufnahmen haben eine größere Elastizität, da es einfacher ist diese durch ein vergleichbares Klassisches Musikstück zu ersetzen als Klassische Musik als Ganzes.

c. Heizöl  während der nächsten 6 Monate oder der nächsten 5 Jahre

Über einen längeren Zeitraum steigt die Elastizität an, da sich die Konsumenten auf veränderte Marktverhältnisse besser einstellen, als dies in der ersten Zeit dieser Veränderung der Fall ist. Daher besitzt das Heizöl über einen Zeitraum von 5 Jahren betrachtet eine höhere Elastizität.

d. Root Bier oder Wasser

 Root Bier hat eine höhere Elastizität da Wasser ein lebenswichtiges Gut ist und Bier nur ein Luxusgut.

2. Nehmen Sie an, dass Geschäftsreisende und Urlaubsreisende die Folgende nachfrage nach Flugtickets für die Strecke New York Boston haben.

a. Geben Sie die Nachfrageelastizität für (i) Geschäftsreisende und (ii) Urlaubsreisende an, wenn der Ticketpreis von 200$ auf 250$ steigt. (Verwenden Sie die Mittelwertmethode)

Geschäftsreisender:    (1900-2000)/[(1900+2000)/2]



          (250-200)/[(250+200)/2]      = 0,23

Urlaubsreisender:       (600-800)/[(600+800)/2]



      (250-200)/[(250+200)/2]  =  1,28

b. Warum haben Urlaubsreisende eine andere Elastizität als Geschäftsreisende?

Da Urlaubsreisen ein Luxusgut sind und man auf diese daher eher verzichtet, haben sie eine höhere Elastizität als Geschäftsreisen welche für das Unternehmen des Reisenden wichtig sind.

3. Nehmen Sie an, dass ihre Nachfrageplan für CDs wie folgt aussieht.

a. Verwenden Sie die Mittelwertmethode um ihre Preiselastizität auszurechnen, wenn der Preis für CDs von 8$ auf 10$ steigt und ihr Einkommen (i) 10.000,- und (ii) 12.000,-

(i) (32-40)/[(32+40)/2]

  (10-8)/[(10+8)/2]     =  0,0123

(ii) (45-50)/[(45+50)/2]

  (10-8)/[(10+8)/2]      =  0,0116

b. Berechnen Sie ihre Einkommenselastizität, wenn ihr Einkommen von 10.000,- auf 12.000,- steigt und der Preis (i) 12$ und (ii) 16$ ist.

(i) 25 %

20  %    = 1,25

(ii) 50 %

20 %     =  2,5

7. Ökonomiker haben herausgefunden, dass während eines wirtschaftlichen Abschwungs die Ausgaben für Restaurantbesuche stärker zurückgehen, als die Ausgaben für Essen zu Hause.

Wie kann das Konzept der Elastizität helfen um dieses Phänomen zu erklären.

Da die Bevölkerung in der Phase des wirtschaftlichen Abschwungs weniger Geld zur Verfügung hat, müssen Ausgaben reduziert werden. Da Restaurantbesuche als nicht notwendiges Luxusgut betrachtet wird sind diese Ausgaben unter den ersten, die reduziert werden und dies resultiert in einer hohen Elastizität. Essen zu Hause ist jedoch eine Notwendigkeit und hat daher eine geringere Preiselastizität.

8. Betrachten Sie die öffentliche Politik gegen das Rauchen.

a. Studien zeigen, dass die Preis Elastizität der Nachfrage für Zigaretten bei 0.4 liegt. Wenn eine Packung Zigaretten zur Zeit 2$ kostet und die Regierung das Rauchen um 20 % reduzieren möchte. Um wie viel sollte der Zigarettenpreis erhöht werden?

Um eine 20% Reduktion des Zigarettenkonsums müsste der Preis um 40 Cent erhöht werden, da die Preiselastizität 40 % Prozent beträgt

b. Wenn die Regierung die Zigarettenpreise langfristig erhöht, wird sie einen höheren Effekt in einem oder in fünf Jahren erzielen.

Der Effekt währe in 5 Jahren höher da sich die Raucher auf die neuen Preise einstellen würden und die Preiselastizität auf lang sicht gesehen höher ist. Allerdings wird die betroffene Gruppe nach Ersatz suchen und dies könnte den Konsum von anderen Tabakwaren erhöhen.

c. Studien haben auch ergeben, dass Jugendliche eine höhere Preiselastizität haben als Erwachsene. Warum könnte das sein?

Da Teenager nicht selbst Geld verdienen, sondern nur eine sehr begrenzte Menge an Geld von ihren Eltern zur Verfügung gestellt bekommen, reagieren diese stärker auf Preisänderungen und haben dadurch eine höhere Preiselastizität.

9. Würden Sie annehmen, dass die Preiselastizität der Nachfrage für den Markt aller Eiscremesorten oder den für Vanilleeis größer ist. Wie verhält sich dies bei der Preiselastizität des Angebots?

Die Preiselastizität der Nachfrage ist bei Vanilleeis bedeutend größer, da es eine große Menge an Ersatzprodukten (alle anderen Eissorten) gibt. Der weitgefasste Begriff der Eissorten bedeutet, dass es nicht einfach diese Produkte zu ersetzen. Daher haben weit definierte Märkte eine geringere Elastizität.

Die Preiselastizität des Angebots: ?

